
日 時：2026年6月17日(水)
9：30～16：30

申込締切：2026年5月20日(水)

定 員：10名(最少催行人数6名)

 推奨受講者：初任者層

令和８年度 生産性向上支援訓練
オ ー プ ン コ ー ス

主催
独立行政法人高齢・障害・求職者雇用支援機構
東京支部 生産性向上人材育成支援センター

コース番号：063-025

＊本訓練は、厚生労働省の人材開発支援策として実施しております。
＊助成金を申請される場合の訓練コースの名称は、
「生産性向上支援訓練(ビジネス現場における交渉力)」と記入してください。

受講料
3,300円
（税込）

＜コース内容＞

ビジネス現場における
交渉力

<ホームページ>
https://www.jeed.go.jp/location/shibu/tokyo/seisansei/index.html   
<お問い合わせ先TEL>03-5638-2791

ビジネス
ネゴシエーション

（１）交渉とはなにか
（２）交渉のタイプ
（３）交渉戦術の種類

BATNA
（Best Alternative 
to Negotiated 
Agreement)
を想定した交渉術

（１）BATNAとは
（２）BATNAを想定した交渉術

交渉戦略
（１）交渉計画の立て方
（２）交渉戦略の実践
（３）交渉実践の振り返りとまとめ

社内外の様々な相手先との交渉において必要な交渉
スキルについて学びます。
プレゼンテーションやオンラインでの手法も紹介します。

＜講師＞
辻村 尚史
(つじむら ひさし）

(株)日本コンサルタント
グループ

コンサルティング本部
コンサルタント

＜講師経歴＞
組織・人材開発部門の経営コンサルタン
トとして、大企業から中小企業までの従業
員を対象に、思考系・問題解決・業務改
善・タイムマネジメント・交渉力などを中心
にビジネススキルのテーマ別研修ならびに階
層別研修を担当。
学校法人グロービス経営大学院 修了
（経営学修士）

会 場

ワイム貸会議室 高田馬場
Room 4C

住所：新宿区高田馬場1-29-9
TDビル 4F

最寄り駅：JR山手線・西武新宿線
｢高田馬場｣駅 戸山口 徒歩2分
東京メトロ東西線
｢高田馬場｣駅 5番出口 徒歩5分

実施機関

(株)日本コンサルタントグループ

コース名
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